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Разработка бизнес плана на заказ 
 

- Вы планируете запуск небольшого предприятия или фирмы с объемом 

инвестиций до 3 млн. рублей; 

- Вам нужен бизнес план «для себя» с детальным анализом будущего дела; 

- Вам нужен бизнес план для привлечения кредита свыше 3 млн. рублей от 

внешнего источника финансирования? 

 

Наши эксперты найдут идеальное решение специально для открытия 

Вашего дела. 
 

Что бы начать процедуру разработки бизнес плана позвоните по телефону 

прямо сейчас: 

 

(499) 343-93-83 

 

Наш опыт создания бизнес планов во всех отраслях экономики и социального 

развития России начался в 2000 году. С тех пор нашими экспертами было 

выполнено более 600 бизнес планов для предприятий и организаций, многие из 

которых действуют по сей день. Чтобы создать успешное дело, необходимо 

грамотно его спланировать, учесть все нюансы, просчитать расходы и риски. 

Мы готовы в этом Вам помочь. 

Подробнее с услугой вы можете ознакомиться на сайте: 

https://www.bi-plan.ru/order/  

 

 

https://www.bi-plan.ru/order/


1. Конфиденциальность 

Информация и данные, содержащиеся в данном бизнес-плане, являются 

конфиденциальными, предоставляются при условии, что они не будут переданы 

третьим лицам без предварительного согласия предприятия-заявителя и 

разработчика бизнес-плана. 

Бизнес-план предназначен для оценки экономической эффективности 

инвестиционного проекта и использования в качестве коммерческого 

предложения в процессе проведения переговоров с заинтересованными 

инвесторами и кредиторами. 

Принимая на рассмотрение данный бизнес - план, получатель берет на 

себя ответственность за соблюдение указанных условий.  

Все данные, оценки, планы, предложения и выводы, приведенные в 

данном документе, касающиеся расходов, объемов реализации, источников 

финансирования и прибыльности проекта, актуальны при условии форс-

мажорных обстоятельств и основываются на согласованных мнениях 

участников разработки бизнес-плана. 

 

2. Резюме 

Настоящий проект представляет собой план создания Копировального 

центра с денежным оборотом в два года. 

Руководитель проекта_____ 

Идея проекта: Идея создания Копировального центра оборотом в два 

года преследует три цели: 

1. Создание высокорентабельного предприятия. 

2. Получение прибыли. 

3. Удовлетворение потребительского рынка в мелких и крупных тиражах 

копий документов и иной печатной продукции. 

Финансирование проекта: Осуществляется путем получения 

коммерческого кредита в размере 2247423 рублей. 

Характер предприятия: предприятие по производству копий документов 



и иной печатной продукции в мелких и крупных тиражах. 

Стоимость проекта: 2247423 руб. 

Сроки окупаемости: 2 года. 

Доход инвестора составит 164241,9 рублей. 

Выплаты процентов по кредиту начинаются с первого месяца 

реализации данного проекта. 

Возврат заемных средств начинается с первого месяца реализации 

проекта. Данное обстоятельство введено в данном бизнес плане для упрощения 

понимания структуры расчета потока дисконтирования и регулирования 

денежного потока. 

Заложенная процентная ставка по заемным средствам 16%. Необходимо 

учитывать, что в настоящее время банки пересматривают норму процента для 

инвестиционных проектов в сторону снижения. 

Общая сумма начисленных процентов составит 164241,9 рублей. 

Условный жизненный цикл проекта 2 года. 

Срок окупаемости с начала реализации проекта 12 месяцев. 

Срок окупаемости с учетом дисконтирования 2 года. 

Общий экономический эффект от реализации проекта за условный 

жизненный цикл составляет 5477925,82 руб. 

 

3. Сроки и основные этапы реализации проекта 

Начало реализации проекта начинается после получения кредита. 

Окончание через 24 месяца. 

Необходимые для реализации проекта мероприятия описаны в Таблице 1 

«Этапы проекта» Приложений. 

 

4. Характеристика объекта 

Копировальный центр предназначен для предоставления услуг 

копирования документов, бланков и другой печатной продукции, необходимой 

для работы офисов, предприятий и иных потребностях рынка. 



То есть потребитель услуг – это предприятия, офисы, школы, 

библиотеки, Администрации города, области и прочие учреждения, которые 

используют в своей деятельности документооборот на бумажных носителях. 

Данными услугами постоянно пользуются многие компании и частные лица, 

причем объем услуг постоянно растет. Все они нуждаются в качественном 

оказании услуг, ведь каждый клиент имеет собственные запросы. 

Копировальный центр представляет собой эффективное дело для 

вложения средств, которое позволит предоставить населению востребованные и 

необходимые услуги. Ведение копировального центра как бизнеса представляет 

собой очень прибыльное вложение денег, с запасом на будущее. Чтобы открыть 

такую компанию, понадобится грамотный бизнес план. 

В планах организации Копировального центра предполагается: 

 оформить документы; 

 снять в аренду офис; 

 организовать производство; 

 нанять сотрудников; 

 заключить договор с курьерской службой или нанять в штат курьеров; 

 провести рекламную компанию. 

Помещение для Копировального цеха должно быть от 50 до 200 

квадратных метров. Главное требование к помещению – отсутствие сырости и 

пыли. Дорогостоящее оборудование моментально отреагирует на них, а бумага 

моментально начнет гибнуть от влаги. 

Для данного вида бизнеса не важно, где открывать заведение. 

Основополагающим для успеха данного бизнеса является наличие 

высокоскоростного оборудования, а также маркетинговые возможности, для 

того, чтобы многочисленные клерки не забывали о существовании 

Копировального центра. 

Больше всего копировальные центры зарабатывают на изготовлении 

бизнес - сувениров. Но, чтобы поставить данный прибыльный вид производств 

на поток, нужен дизайнер, с художественным вкусом и нестандартными идеями. 



При организации копировального центра можно задуматься и об 

организации небольшого магазинчика, в котором будет пахнуть новой бумагой, 

продаваться канцелярия, что создаст атмосферу интеллигентности и вызывает 

желание выглядеть умнее, сразу вызывает желание учиться, учиться и учиться. 

И заставляет покупателей приобрести любую мелочь. 

Чтобы торговля шла быстрее, всё в магазине должны выглядеть в 

соответствии той ауре, которую рождает данный бизнес. И соседи по бизнесу 

должны быть соответствующие — книжный магазин, университет, библиотека. 

В среднем для работы в Копировальном центре нужно от 5 до 10 

человек. Необходимо не меньше двух дизайнеров, а также менеджеры по 

продажам и курьер. Платить специалистам лучше сдельно, чтобы они были 

заинтересованы в количестве заказов. 

В продвижении товара свое важное место занимает форма доставки 

продукции до клиента. Для этого стоит заключить договор с курьерской 

компанией или ввести штатную единицу курьера.  

На сегодняшний день функционирует множество мелких компаний, 

которые занимаются копированием документов, большинство из них не 

чувствует конкуренции, так как рынок этот еще очень свободен. Этот бизнес 

долго окупается и требует большой объем инвестиций, поэтому бизнес-план 

для такого предприятия должен быть обязательно, как подробное руководство, 

со всеми расчетами, сроками, рисками.  

Соответственно, оборудование окупится за год, в следующих периодах 

все затраты будут составлять остальные начальные затраты. 

 

5. План маркетинга 
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Спасибо, что прочитали краткий бизнес-план на сайте www.bi-plan.ru 

Для открытия прибыльного бизнеса скачайте полную версию бизнес-плана в 

формате WORD, с расчетами, таблицами ФОТ и ДДС.  

Желаем успехов в будущем деле! 

C уважением, Команда БиПлан 
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